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La Carte privilege en bref

La Carte privilege est une plateforme numérique
développée par Destination Québec cité
destinée aux multiplicateurs influents et aux
spécialistes du voyage.

* Lesjournalistes et influenceurs qualifiés ainsi que
les spécialistes du voyage (agents, voyagistes, |
etc.) recevront de la part de Destination Québec - e
cité les instructions de connexion. @’"an

ONNE)

* Lesclients se présenteront devant les commergants
avec leur appareil mobile connecté a la plateforme.

Partez 3 "BVenture
* La Carte privilege sera valide toute la durée du
séjour du client a Québec et sera désactivée dans
les 48 h suivant son départ.
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* Leformat numérique permet une plus grande " — L
flexibilité. Les partenaires peuvent modifier ” @
leurs offres en communiquant avec Destination
Québec cité.




Connexion

*NOM D'UTILISATEUR

Saisissez votre nom d'utilisateur po

Les clients préalablement qualifiés par Destination
Québec cité recoivent les renseignements de
connexion a la plateforme.

* MOT DE PASSE

Validez uniquement ce
coupon une fois

S, 7 le mot de passe o« spondant a votre nom d'utilisateur. devant Ie marchand
1. Une fois dans votre établissement, le client doit
se connecter a la plateforme numérique avec
son appareil mobile. — : — Accés au site - Code promo : Canyon2022
2. Leclient doit ensuite sélectionner une offre et ““f‘*’ Wil r Canyon sante pme |_promatonne
appuyer sur le bouton « Utiliser ». Il sera dirigé ‘ N i 2 8 Ofre valide pour
vers |'étape de validation du coupon. RN ~, W Julie Harvey (+2 personnes)

Nom du Nombre de
client visiteurs
qualifié autorisés

3. Le commergant doit s'assurer que le visiteur

clique sur « Valider le coupon » afin que ce ' ‘ _—

coupon soit comptabilisé dans les offres EinisilairediiVisik-giigbas
utilisées. Cette étape est importante, car elle g i .
. ette offre privilege donne accés a:
permet de vous assurer que le visiteur ne 1passage
puisse pas s’en servir a nouveau pendant son Voyez Phistorique Vieux-Québec via Funique

Séjou . funiculaire. Une vue panoramique du fleuve
Saint-Laurent et de la Basse-Ville aun angle de

Voila, c’est aussi simple que cela!
PLUS D'INFOS +




Qualification des médias et influenceurs

Criteres de qualification

Clientéles cibles
*  Marchés prioritaires : Canada, Etats-Unis, Europe francophone
* Marchés secondaires : Mexique, Royaume-Uni, Allemagne, Corée du Sud et Japon

Portée du projet

Avant d’accepter un projet d’accueil, Destination Québec cité estime la portée combinée de
la visibilité qui sera accordée a la destination et ses entreprises, c’est-a-dire le nombre total
de personnes qui seront exposées aux contenus produits dans le cadre du projet (nombre
de pages vues pour un article, le nombre total d'impressions sur les médias sociaux, taux
d’engagement, lectorat d’un magazine, la taille de I'audience pour un épisode vidéo, etc.)

Régle générale, la portée combinée minimale pour étre admissible a une Carte privilege est
de 30 000 personnes minimum.

Pour une clientele plus nichée, un professionnel pourra communiquer avec vous et évaluer
si un accompagnement peut étre envisagé.

Types d’expériences priorisés

Nous favorisons le rayonnement de la culture québécoise, de I'histoire et du patrimoine, de
la gastronomie, des festivals et événements, de la nature a proximité et des traditions
autochtones.

Certaines expériences rejoignant une clientéle plus nichée sont également priorisées,
notamment le tourisme de bien-étre, les croisiéres internationales, le ski, la motoneige, le
vélo de montagne, le cyclotourisme, le tourisme religieux et les produits de luxe.

Qualité de contenu

Nous apportons une attention particuliéere a la qualité rédactionnelle et a la qualité des
photos et des vidéos réalisées antérieurement par les visiteurs ou les médias qu’ils
représentent.




Vous avez des questions?

N’hésitez pas a communiquer avec Cynthia Trudel au 418 641-6654, poste 4205 ou au
cynthia.trudel@qguebec-cite.com



mailto:cynthia.trudel@quebec-cite.com
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